助力复工复产  彬长分公司喜获大额运输订单

“疫情散去终有时，业务拓展不停步”。从2月中旬至今，考验面前，彬长分公司市场部提早动手，坚持一手抓疫情防控，一手抓外拓市场。经过市场研判，市场部与林州重机股份有限公司、平顶山平煤机装备有限公司进行商务洽谈，并以良好的合作信誉，最终达成了合作意向合同总额近300万元。

据悉，市场部业务人员在接到托运方的用车计划后，召开部门会议，统筹安排部署，一是齐心协力，甄选车源。自分公司开展“无车承运”业务以来，结合自身业务特点和实际情况，自行开发物流管理系统。现物流平台已拥有20余家优秀物流公司。接到此单业务后，业务员在平台中甄选合作中口碑、信用、服务、证照齐全、省外车源稳定的物流公司进行承运，保证承运物资安全、准时的送至收货地；二是群策群力，制定运输方案。针对液压支架超重、超宽、超高及运输过程中吊装、倒运、捆绑等诸多因素。业务员拿出具体操作方案，着手从“路线、时间、成本、安全”等方面考虑，将方案做实做细，全程服务，降低了客户的时间成本和人员成本，提升了服务质量，赢得了信用度；三是实时跟踪，精准到位。结合彬长分公司物流管理系统，从发单、找车、报价以及实时定位功能，全程服务，随时为客户精准定位，预计到达时间，积极适应经济新常态，主动走向市场，并不断在渠道建设、客户分析等方面创新方式方法。同时又提高了业务人员的工作效率，加快了车、货匹配的速度，降低了用车成本，保证了货物的在途安全。真正做到从“货运代理”业务向“网络货运平台”业务转变，最终实现运输、仓储、配送、增值服务、大数据服务等功能的一体化业务链条。
今年以来，彬长分公司市场部在面对特殊形势和激烈的竞争，业务拓展、创新的脚步从未停止，物流运输营业额逐年攀升，截止2020年4月末，分公司物流运输业务营业额已达1780万元，同比增长16%，为打响“彬长物资品牌” 、公司“区域物流中心”建设再添砝码。市场部上下树立“一盘棋”思想，齐心协力在优质高效推动工作的同时，想方设法扩大收入，节约支出，努力将不利因素降到最低，推动企业持续稳定发展。在销售管理、运输管理等方面开展更高水平、更深层次、更宽领域的合作，将为客户带来更新体验、更高价值和更优质的服务。
