榆通公司：以“优秀协作单位”服务 保障非煤无计划供应
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依托智慧化物资供应系统和寄售物资超市供应模式，榆通公司为更好地推广物资集中采购的优势，以保障无计划供应为支点，“撬动”非煤板块业务实现更好的发展。4月22日，榆通公司党委书记、董事长、总经理王广荣，副总经理杜佳伟及市场营销部部长樊江涛一行人前往神木电化公司，接受颁发的“优秀协作单位”荣誉，并就双方未来物资超市的运营和业务模式进行讨论交流。

在会上，神木电化公司党委书记、董事长、总经理方新军表示将继续扩大与榆通公司的业务合作范围，争取在三年之内所有物资采购全部交由榆通公司，作为非煤业务板块合作共赢的标杆。同时建议榆通公司继续扩大物资超市的寄售明细，使神木电化物资超市成为神木片区非煤单位超市管理的“领头羊”；继续增加代储协议的物资范围，及时引入适合神木电化公司生产的原设备厂家，为化工安全生产保驾护航，更为陕煤集团的2023年一级集采目录整理做准备。

会上，公司党委书记、董事长、总经理王广荣首先对神木电化公司业务的支持表示感谢，同时安排市场营销部针对会上提出的要求尽快做好相关工作。他提出，市场营销部相关人员要尽快熟悉非煤单位的生产工艺，对主要设备的相关工作原理、市场价格、供应商范围做充分了解，最好做到比生产人员更了解设备。他强调，2022年是榆通公司实现物资集团五年规划的重要一年，面对国内疫情反复对市场经济和交通运输造成的较大影响，榆通公司一定要做好非煤单位物资协调工作，尽最大可能保障各非煤单位的生产物资的按时供应。
会后，与会人员陪同神木富油公司一行人参观物资超市，了解寄售物资的储存及目前的运行情况。神木电化公司向榆通公司颁发了的“优秀协作单位”荣誉奖牌，是对榆通公司过去的物资供应服务的肯定。榆通公司未来将继续在非煤业务的开展中发挥“榆通精神”，用“榆通速度”跑出非煤的超快赛道，为公司建设成陕北社会智慧物流园区夯实基础。

